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安東油田服務集團 

Anton Oilfield Services Group 

（於開曼群島註冊成立之有限公司） 

(股份代號：3337) 

安東石油 2022 年經營效益全面提升，成功穿越週期重回快速增長軌道 

（香港，2023 年 3 月 26 日）中國領先的獨立油氣田技術服務供應商安東油田服務集團（「安

東石油」或「本集團」；香港聯交所股票代號：3337）欣然公佈集團截至 2022 年 12 月 31 日
止全年（「報告期內」）的經審核簡明合併年度業績。 

打造全新的安東，成功穿越三年疫情週期 

2022 年，本集團成功開拓新的海外市場、全面拓展輕資產業務、創新業務，同時嚴控成本費用及

加速資金周轉，通過平台化發展戰略及管理變革優化，取得了收入、利潤、現金流的全面高增長。

報告期內，本集團收入為人民幣 35.2 億元，同比上升 20.2%。本公司權益持有人應佔利潤大幅

上升约 3.1 倍至人民幣 2.9 億元。呈現大幅超過 2021 年的良好增長形勢，并回到了疫情前的水

平。早在 2020 年疫情之初，本集團即提出打造全新的安東，通過內在的變革來應對外部環境的

挑戰。随着该戰略的顺利實施，安東石油成功穿越了三年疫情週期。 

海外業務大幅增長，中國業務穩中有升，業績重回增長軌道，商業模式成功轉型 

2022 年，本集團海外市場率先復蘇，收入為人民幣 20.2 億元，同比增長 38.9%。其中，伊拉克

市場全面恢复、訂單加速執行，收入同比大幅上升約 48.0%至人民幣 15.4 億元。其他海外新興

市場收入同比增長 16.2%達人民幣 4.9 億元，報告期內成功進入印尼市場、阿爾及利亞新市場，

開拓輕資產的優質項目訂單，中亞、非洲等市場項目穩定增產。 

中國市場受到來自疫情三年以來最大的防控壓力，依然保持收入穩定，並且重新回到增長軌道。

報告期內，中國市場錄得收入約人民幣 14.9 億元，同比增長 1.8%。 
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報告期內，本集團的新業態產品線實現高回報高增長，油田管理、檢測業務、資產租賃等高周轉、

高盈利產品，發展迅速，新業態產品線收入規模提升至 16.7 億元，收入佔比提升至 47.5%，貢

獻大幅提升，標誌著安東石油商業模式成功轉型，轉變為以高回報高增長業務為核心業務的新型

油服公司。 

 

另一方面，本集團以增產為目標的精准工程技術服務實現突破，引領傳統業務升級。提供油藏地

質研究+項目管理+工程實施的精準工程技術服務，並推出整體解決方案定制化技術服務。在中國

華北地區，本集團順應客戶增產和優化開發方案的需要，提供將油藏地質研究和工程作業進行完

美結合的服務，在當地實現了 3 倍以上的產量增加，為客戶做出了突出貢獻，該服務模式超越了

其他傳統服務公司的能力範圍，讓安東獨樹一幟的全面進入目標市場。 

 

通奧檢測成功引戰，多主體經營和資產證券化彰顯業務價值 

疫情以來，本集團提出多主體經營、資產證券化的策略，積極推進資本結構的改善。2022 年，本

集團實施首個資產證券化項目，全資子公司通奧檢測全面啟動分拆上市，成功引進寶武綠碳基金

等以國資背景為主的七家戰略投資者，致力於成為 A 股市場中國天然氣第一股。 

 

值得一提的是，本次引戰累計引資 2.53 億元，出讓通奧檢測股份 18.7%，戰略投資者對通奧檢

測估值所採用的市盈率約為 12.7 倍，遠超安東石油目前在資本市場的市盈率倍數。多主體經營、

資產證券化策略彰顯了檢測業務的價值，同時也反映了目前安東石油在資本市場的價值被嚴重低

估。 

 

自由現金流和淨資產回報率大幅增長，按期兌付債券大幅降低財務杠杆 

長期以來，本集團以現金流和資產回報率作為核心經營指標。2022 年下半年嚴抓賬款回收進度，

大大提升了內部運營管理效率。2022 年本集團自由現金流不斷攀升至 4.3 億人民幣，較同期增加

約 6600 萬人民幣；2022 年淨資產回報率增加了 7.3 個百分點達 9.9%，大幅超過了疫情前水平。 

 

憑借強勁的現金流，本集團成功用自有現金償付 2022 到期債券。近五年累計產生自由現金流約

13.8 億人民幣，減少美元債 12.2 億人民幣，債務集中到期風險大幅降低。資產負債率從 2019 年

的 68.9%降低到 2022 年的 58.7%，有息負債/EBITDA 也從疫情前的 4.6 倍降低到 2 倍，資本結

構更加穩健。 
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展望未來 

2023 年，新冠疫情影響在全球範圍內全面消退，經濟進一步復蘇，中東、中國、以及中亞、非洲

等新興市場油氣開發資本開支持續加大，全球油氣開發市場迎來穩定發展機遇。本集團將積極佈

局全球優勢市場，中國將重點發展天然氣市場，包括緻密氣、常規氣等；伊拉克將全面佈局南部、

中部和北部各大油田；西非，將繼續加強乍得、阿爾及利亞等非洲市場；印尼，將與中國油公司

和當地獨立油公司建立合作，實現突破；其他海外市場則將不斷孵化，培育規模化的市場區域。 

 

此外，本集團將佈局全球優勢市場，打造平台賦能各方，實現規模化增長。本集團已經推出了面

向各大油公司和供應商的電子商城“安同商城”，2022 年本集團自有業務和促成交易的 GMV 實

現 77 億人民幣，預計 2023 年將實現更大的交易規模。本集團面向全球行業從業人員，提供免費

資訊的內容平台——“石油同學”，2022 年底粉絲數量已突破 3 萬人，本集團將繼續推動粉絲

數量增長，爭取 2023 年有更大的突破。 

 

產品、技術與服務能力方面，一是全面推廣精准工程技術，改變競爭格局，帶動傳統業務的盈利

提升和規模擴大，實現產業升級。二是加大新業態產品投入，加大力度發展油田管理、資產 

租賃、監測和數字化服務，拓寬賽道，實現全面增長。 

 

本集團將充分發揮獨具特色的油田管理，幫助油公司實現投資收益最大化。同時作為最懂油氣的

產業金融平台，以“油田開發，一切可租” 的理念為全行業提供資產和融資服務，為全行業解決

資產和融資需求。更重要的是，推動通奧檢測進入雙碳檢測，智能檢測領域，將其業務從單項檢

測向資產完整性管理發展，將通奧檢測從規模最大的天然氣檢測服務公司打造成油氣領域最大的

數據資產管理公司。 

 

未來，本集團將憑藉獨具特色的創新業務，拓寬賽道，全面開啟增長空間。同時，通過數據驅動，

提升經營效率，創造高質量的經營業績。 
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關於安東油田服務集團 

安東油田服務集團（香港聯交所股票代號：3337）是中國領先的獨立一體化油田工程技術服務供

應商。本集團的産品與服務覆蓋油氣資源開發及生産生命週期的全過程，包括一體化服務、鑽井

服務、完井服務及採油服務，建立了中國企業優勢地區全球市場全覆蓋網絡，包含中國、中東、

中亞非和美洲等 14 個國家，多方位為油公司解決油氣田增產、提速、降本及安全環保的難題。

本集團的快速增長受惠於中國的資源優勢及海外市場的業務擴充，現已成為中國最佳的民營油田

工程技術合作夥伴，全球最佳的中國合作夥伴。本集團的戰略目標是成為立足於中國的全球領先

的油田技術服務公司。 

 

本新聞稿由智信財經公關顧問有限公司代表安東油田服務集團發佈。 

如有垂詢，請聯絡： 

智信財經公關顧問有限公司 

王曉翔先生/蔡文倩女士 

電話：（0755）2394 1306 /（0755）2394 1152 

電郵： wangxiaoxiang@zhixincaijing.com / caiwenqian@zhixincaijing.com  
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