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采油模块业务重大进展及 2015 年至 2017 年三年战略指引 

 
 

香港，2014 年 11 月 3 日─中国领先的独立油气田技术服务供应商安东油田服务集

团（“安东石油”或“本集团”；香港联交所股票代号：3337） 欣然公布本集团采油

模块业务建设的重大进展，并在此基础上公布本集团采油模块业务 2015 年至 2017

年三年（“未来三年”）战略指引。 

 

于 2014 年 10 月 31 日，本集团收到客户通知，获得新疆南部地区三台修井机市场准

入资质。本集团在人员设备已到位的情况下，经过客户的考察及综合评审获得资质，

三台修井机预计将在近期相继进入施工作业。在此之前，本集团于 2014 年 5 月获得

此市场第一台修井机的准入资质，截至本公告日止，本集团在此市场获得准入资质

的修井机总数已达四台。获得以上市场准入资质意味着本集团获得在当地的长期的

修井作业服务。同时，于 10 月 21 日，本集团获得新疆东部地区客户修井服务中标

通知，此服务为客户为了提高运营效率进行内部改革，将内部队伍的资产交由服务

公司管理并提供服务，客户承诺为中标方提供市场准入资质，及随后签订相应的合

同，合同金额为人民币 114 百万元，预计 2015 年实际实现收入将不高于此合同金额。

此前，本集团已于 7 月披露其于伊拉克市场新获得一个采油处理厂设施连续运行管

理项目。以上事件标志着本集团采油业务在近期获得重大进展，采油业务未来三年

的高速发展已经奠定了坚实的基础。因此，本集团发布采油集团未来三年的发展规

划。 

 

本集团的采油业务是在油田开发建设完成之后，为保障油田的正常生产，为油田提

供日常生产管理及维修维护服务。油田投产后的维护生产服务包括地面设施及设备

的维护服务、油气井井筒内的作业维护服务、以及油藏的监测服务等。相对应的，

本集团的采油业务也分别分为服务于油田地面设施及设备的采油运行管理服务产品

线、服务于井筒作业维护的采油生产作业服务产品线、以及服务于油藏监测的油藏
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生产技术服务产品线。本集团具备在油田投产后生产过程全方位的服务能力。采油

业务针对客户操作运营成本开支，将为本集团带来更多长期稳定的收入，改善收入

结构，降低本集团对油公司客户资本开支类项目的依赖，平衡行业周期性变化的影

响。 

 

本集团采油运行管理服务以向油田提供井站运行、油田设施维修维护及地面工程服

务等，以长期油田开采服务合同为基础的人员服务为主的轻资产服务，从 2012 年开

始，本集团开始建设采油运行管理服务产品线，通过两年多的建设，目前拥有工程

师 150 名，计划未来三年发展为拥有逾 450 名工程师的团队。采油运行管理服务产

品线以中东、非洲地区市场为主，团队主要成员具备多年海外采油运行管理作业经

验，运行稳定，获得客户良好评价，该产品线在合同到期后客户将优先考虑与本集

团续签合同。目前此产品线已获得连续两年运行的在手订单逾人民币 270 百万元，

本集团将继续开拓中东其他地区市场及南美市场，预计此产品线未来三年年均复合

增长率将达到本集团对产品线增长率要求 30%-50%的上限，其于 2015 年收入主要由

在手订单及后续订单支撑，在手订单中 2015 年可执行部分约为人民币 140 百万元。 

 

本集团采油生产作业服务产品线涵盖修井、调剖、堵水等业务，修井业务于 2014 年

初正式启动，主要以现场工程服务人员配合修井设备，目前以西北油田为主要市场，

针对油井投入开发后的生产需要，提供开展油水气井常规、大修作业、侧钻、试油

完井一体化作业等。本集团在新疆东部地区中标修井服务，中标所需的共 16 台修井

设备将由客户提供，并由本集团提供团队进行管理。该模式开辟了国有油公司与独

立油田服务公司的全新合作模式，将帮助本集团抓住国内市场开放的良好机会，在

市场复苏时抢占先机。此次在新疆东部地区修井服务中标及在新疆南部地区获得市

场准入资质意味着本集团的采油生产作业服务将实现跨越式的增长，可以为本集团

在该新市场带来持续、稳定的收入来源。此产品线目前拥有修井机 4 台，并管理修

井机 16 台。目前此产品线的在手订单为人民币 150 百万元，本集团将逐渐把这种与

国有油公司合作的模式推广到国内其他市场，并积极开拓中东市场及南美市场的修

井及其他采油生产作业服务，预计此产品线未来三年年均复合增长率将超过本集团
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对产品线增长率要求的上限，实现跨越式增长，并逐步扩充团队，在 2017 年建成逾

900 人的团队。在 2015 年，该产品线预计实现收入大部分已获得在手订单保障，在

手订单中 2015 年可执行部分约为人民币 150 百万元。 

 

本集团油藏生产技术服务产品线是正在建设中的产品线，此产品线以提高采收率为

目的，配套的油藏服务包括生产动态监测和评估、油藏生产方案优化，提供专项油

藏服务、专项的油田工程师服务、及专项咨询服务。预计在 2015 年将取得进展，将

初步完成产品线建设，并实现一定收入。 

 

未来三年，本集团预计，依靠采油运行管理服务产品线的平稳增长、2014 年正式启

动的采油生产作业服务产品线的跨越式发展、以及正在建设的油藏生产技术服务产

品线的发展，覆盖油田投产后期全方位服务的三条产品线将形成梯队依次对采油业

务增长做出贡献，本集团采油模块业务年均复合增长率将达到本集团对产品线增长

率要求的上限。资本开支方面，本集团预计该模块未来三年总体资本开支将保持在

较低水平。人力资源方面，本集团预计采油模块将在未来三年逐步增加约 600 名现

场员工。 

  

本集团预计，为了优化作业提高效率，国内市场油公司客户与油田服务公司将针对

国内油公司的油田投产后期的维护生产作业服务的刚性需求展开更为深入的合作。

本集团作为油气行业改革的先行者，预计将与国内其他油田形成类似的战略合作伙

伴关系，帮助本集团采油模块业务实现规模化发展，并帮助本集团与客户更紧密地

联系，形成长期稳定的合作关系，为持续发展带来更多项目机会。 

 

~ 完 ~ 
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关于安东油田服务集团 

 

安东油田服务集团（香港联交所股票代号：3337）是中国领先的独立一体化油田工

程技术服务供应商。本集团的产品与服务覆盖油气田开发及生产全过程，包括油藏

管理、钻井、完井、井下、采油及管材，具有完善的产品线及一体化的服务能力，

为油公司解决油气田增产、提速、降本及安全环保的难题。本集团的快速增长受惠

于国内天然气开发的高速发展及本集团在海外市场的业务扩充。本集团的战略目标

是成为立足于中国的全球领先的油田技术服务公司。 

  

本集团总部设在北京，在全球建立国际化的网络体系，覆盖中国的塔里木区域、鄂

尔多斯区域、西南区域、其他区域，以及海外的伊拉克及其他中东市场、中亚非洲

区市场、美洲区市场，是中国最佳的民营油田工程技术合作伙伴，全球最佳的中国

合作伙伴。 
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